Sales Manager Germany (m/w)
Gesundheits- und Schonheitsprodukte

Unser Klient ist ein Unternehmen aus dem Bereich der Ge-
sundheits- und Schonheitsprodukte, das mit tber 1000 Mit-
arbeitern weltweit aktiv ist. Zum nachst moglichen Zeitpunkt
besetzen wir die neu geschaffene Position des Sales Mana-
gers Germany (m/w).

lhre Aufgaben

- Verantwortung fiir den Aufbau, die Weiterentwicklung
und die Koordination aller Vertriebspartner bzw. deren Ver-
triebsorganisationen

- Eigenstandige Konzeption und Durchfihrung von Ver-
triebsprojekten sowie die Vermarktung und Weiterentwick-
lung von Trainings in Deutschland

- Kontinuierliche Prasenz bei den Vertriebspartnern im Rah-
men von eigenstandig organisierten (Fiihrungskrafte-) Mee-
tings

- Langfristige Vertretung des Vice President Sales in der Re-
gion Deutschland

- Implementierung der hauseigenen Academy

Ihr Profil
- Erfolgreich abgeschlossenes Studium mit Schwerpunkt

TOPOS @

Personalberatung

Frankfurt - Hamburg - Hannover - Miinchen - Niirnberg - Stuttgart

Marketing/Vertrieb/Kommunikation oder eine vergleich-
bare Ausbildung.

Mindestens 5 Jahre Berufserfahrung und nachweisbare Er-
fahrung im Vertrieb, als Sales Manager oder Trainer
Bereitschaft zu gelegentlichen Einsatzen an Wochenenden
und in den Abendstunden verbunden mit einem hohen Rei-
seanteil

Hervorragende Prasentationfahigkeiten auch vor groRerem
Publikum

- Belastbarer und offener Teamplayer mit klarem und Uber-
zeugendem Kommunikationsstil

Gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift, idealerweise
auch tirkische Sprachkenntnisse

Konnte Sie diese Herausforderung reizen? Dann lassen Sie uns
darlber sprechen! Senden Sie uns bitte lhre Unterlagen per
Mail an die TOPOS Personalberatung Miinchen GmbH, Gott-
fried-Keller-Str. 20, 81245 Miinchen, E-Mail: paavo.zeebe@to-
pos-muenchen.de. Unter +49(0)89-452237-813 steht lhnen
Herr Paavo Zeebe gerne fir Ihre ersten Fragen zur Verfligung.
Hochste Diskretion sichern wir hnen selbstverstandlich zu.
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